
Mertcan Erdoğan’dan Yol Haritası 

Dijital Şifreli Kapı Kolu ile Girişimcilik Rehberi 

 

1. Ürün Doğrulama & Hedef Pazar 

● Ürün: Şifreli – parmak izli – kartlı akıllı dijital kapı kolu (demo ve tam sürüm 

seçenekli). 

 

● Neden cazip? 

 

○ Artan güvenlik ihtiyacı, konut projeleri, airbnb daireler, butik oteller. 

 

○ Rakiplere göre sade tasarımı ve kurulumu basit. 

 

● Rakip analizi + reels içerik geri dönüşleri = satış potansiyeli. 

 

 

2. Marka & Kimlik Hazırlığı 

● Marka ismi: Teknolojik, sade, güven veren bir isim seç. 

 

● Alan adı (domain) müsait mi kontrol et (örnek: godaddy, ihs). 

 

● Logo ve tasarımlar için: Looka, Fiverr, Canva. 

 

 

3. Ürün Tedarik Süreci 

● Demo ürünle başla, test et. Ardından tam versiyona geç. 

 

● Aliexpress gibi platformlardan numune getir: 

 

○ Tedarikçiyle doğrudan iletişime geç. 

 

○ Ürün görsellerini özelleştirmek ve logolu kutu üretimi için teklif al. 

 



● Gümrük ve CE belgesi konularında danışmanlık alın (biz yardımcı olabiliriz). 

 

 

4. Şirket & Satış Hazırlıkları 

● Şahıs şirketi en pratik yöntem. e-Devlet üzerinden kolay kurulum. 

 

● Fatura kesebilmek için e-Arşiv başvurusu yap. 

 

● Banka sanal POS veya iyzico gibi ödeme sistemlerine başvur. 

 

 

5. Web Sitesi & Online Varlık 

● Wordpress + WooCommerce ya da Shopify kurulumu yap. 

 

● Site içeriği: 

 

○ Ürün tanıtım videosu 

 

○ Demo ile tam versiyon farkları 

 

○ Teknik detaylar + kurulum videosu 

 

○ Sıkça sorulan sorular 

 

 

6. Satış Kanalları & Strateji 

● Instagram Reels + TikTok: 

 

○ “Anahtar taşımaya son!” 

 

○ “Otele misafir geldiğinde uzaktan şifre gönder” 

 

● YouTube Shorts: 30 saniyelik kurulumu anlatan videolar. 

 



● N11, Trendyol, Hepsiburada: ilk etapta yalnızca demo ürünle test et. 

 

 

7. Güven Oluşturma & Müşteri Hizmeti 

● Satış sonrası otomatik e-posta: şifre belirleme + kurulum dökümanı. 

 

● WhatsApp destek hattı (belirli saat aralığında). 

 

● Kurulumda destek videosu + PDF el kitabı oluştur (QR kodla kutuya koy). 

 

 

8. Demo ve Tam Ürün Arasındaki Satış Taktiği 

● Demo ürünü uygun fiyatla pazara sok, merak uyandır. 

 

● Tam modeli: video ile farkını göster (örnek: wifi uzaktan erişim, geçiş logları). 

 

● Upsell stratejisi: Demo alanlara özel indirimli tam model teklifi gönder. 

 

 

9. Hızlı Giriş Yapmak İsteyenlere Özel Paketimiz 

● Marka ismi + domain + logo 

 

● Web sitesi kurulumu 

 

● Teknik döküman + reklam videoları 

 

● Reels planlaması ve reklam metinleri 

 

● Demo ürün ithalatı için danışmanlık desteği 

 

● Sadece Reels üzerinden gelenlere özel %40 indirimli! 

 

 



      İletişim: mertcan@newmore.com.tr 

    Telefon: 0539 577 62 90 

 

 

Newmore - Mertcan Erdoğan    


